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DOSSIER DE DEMANDE
DE FINANCEMENT



. 

Remplir ce dossier entièrement et qu’une seule demande par projet même si vous sollicitez plusieurs outils.
Fournir toutes les pièces demandées.

TOUT DOSSIER INCOMPLET NE SERA PAS ÉTUDIÉ
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Liste de contacts pour bénéficier d’un accompagnement pour vous aider à la rédaction du business plan à savoir l’étude de marché et l’étude financière, statuts de l’entreprise.
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92



	CCI PARIS ILE DE France
01 55 65 44 44 www.entreprises.cci-paris-idf.fr

	CCI PARIS ILE DE France
01 55 65 44 44 www.entreprises.cci-paris-idf.fr

	CCI PARIS ILE DE France
01 55 65 44 44 www.entreprises.cci-paris-idf.fr


	CMA
01 47 29 43 43
www.cma92.fr
*Pour les métiers de l’artisanat
	
CMA
01 41 60 75 00
www.cma93.fr
*Pour les métiers de l’artisanat











	CMA
01 49 76 50 00
www.cma94.com
*Pour les métiers de l’artisanat


	BGE PARIF
01 43 55 09 48
www.bge-parif.com

	BGE PARIF
01 43 55 09 48
www.bge-parif.com

	BGE ADIL
01 45 80 51 55
contact@bge-adil.eu
www.bge-adil.eu










	COUP DE POUCE 
01 55 69 31 90
coupdepouce@pold.fr
* Accompagnement uniquement aux habitants ou personnes s’installant sur le territoire de Paris Ouest la Défense

	LA MIEL 
01 48 09 53 00
www.lamiel.org










	

	MAISON DES ENTREPRENEURS
01 86 63 11 16
entreprendre@valleesud.fr
*Accompagnement ouvert uniquement aux habitants ou personnes s’installant sur le territoire de Vallée Sud Grand Paris
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Liste des documents à joindre au dossier

	Documents relatifs au projet

	Business plan présentation rédactionnelle du projet 

Dossier financier prévisionnel :
· Plan de financement sur 3 ans
· Compte de résultats prévisionnels sur 3 ans 
· Plan de trésorerie détaillé sur 12 mois
Pour créer votre Business Plan vous pouvez vous rendre sur le site de la BPI en cliquant sur le lien ci-dessous 
https://bpifrance-creation.fr/encyclopedie/previsions-financieres-business-plan/business-plan/faire-son-business-plan


	
Comptes passés des trois dernières années (si existant ou reprise)


	
Devis des investissements à réaliser


	
Statuts ou projets de statuts (+ pacte d'associés, le cas échéant) 


	
Promesse de vente du fonds de commerce ou projet de protocole de cession des parts sociales (si reprise)


	Bail ou Projet de bail + promesse de cession de droit au bail si le projet inclus un local

	
Le justificatif d'immatriculation de l'entreprise si l’entreprise a été créée


	
DIP Document d’Information Précontractuel (si franchise)


	
Documents relatifs au créateur et à ses associés


	CV 

	Pièce d’identité 

	Justificatif d’inscription à France travail ou attestation CAF (RSA)

	3 derniers relevés de compte personnel






DOSSIER DE DEMANDE DE FINANCEMENT

VOTRE NOM : 

PRÉNOM : 

ADRESSE : 

TÉLÉPHONE : 

E-MAIL : 


NOM DE LA SOCIÉTÉ (même provisoire) : 


ACTIVITÉ : 


ADRESSE DU SIÈGE DE LA SOCIÉTÉ : 


NATURE DE L’OPÉRATION :
 REPRISE DE FONDS DE COMMERCE
  CRÉATION
 DÉVELOPPEMENT
 REPRISE D’ENTREPRISE

OBJET DE LA DEMANDE (PLUSIEURS CHOIX POSSIBLES):
 PRÊT D’HONNEUR A TAUX ZÉRO
 GARANTIES FRANCE ACTIVE

QUI VOUS A AIDÉ À MONTER LE DOSSIER ?
Nom de la structure d’accompagnement : 

QUI VOUS A ORIENTÉ VERS FRANCE ACTIVE MÉTROPOLE ?
Nom du prescripteur : 

AVEZ-VOUS SUIVI UNE PHASE 1 DU PARCOURS ENTREPRENEUR#LEADER ?
  OUI		NON
Merci de renseigner les champs suivants :

Statut sur le marché de l’emploi avant la création de votre entreprise

	· Salarié
	

	· Travailleur indépendant (artisan, commerçant, entrepreneur, artiste…)
	

	· Demandeur d’emploi de moins de 12 mois
	

	· Demandeur d’emploi longue durée (inscrit depuis plus de 12 mois).
	

	· Inactif : scolaire, étudiant, retraité…
	

	· Inactif en formation
	









Niveau de formation : 

	· Ayant suivi les classes de 6e à 4e ou formation préprofessionnelle de 1 an.
	

	· Ayant suivi les classes de 3e ou 4e-3e technologique ou niveau inférieur à la classe de terminale de second cycles courts professionnels.
	

	· Abandon des études avant la terminal ou terminale de seconds cycles courts professionnels.
	

	· Ayant suivi la classe de terminale ou abandon post bac = niveau bac.
	

	· Diplôme bac +2
	

	· Diplôme bac +3/4 
	

	· Diplôme bac +5 ou plus
	



La demande

Objet du financement :

	



	Montant des apports en capital
	

	Montant des apports en comptes courants
	

	Montant du prêt à taux zéro (Prêt d’Honneur et/ou Prêt d’honneur Solidaire BPI souhaité) :
	

	Montant du Prêt bancaire envisagé :
	

	Autres financements recherchés (préciser) :
	



	



Historique de la démarche de création 

Comment vous est venue l’idée de créer votre entreprise ? Quelle a été votre démarche jusqu’à aujourd’hui ?

Démarches bancaires

France Active Métropole dispose de partenariats avec plusieurs grands réseaux bancaires. Nous bénéficions de circuits privilégiés permettant une réponse rapide après validation de votre projet  par Val de Marne Actif Pour l’Initiative. 
Souhaitez-vous bénéficier de cette aide à la recherche d’un prêt bancaire?

 OUI		 NON

De votre côté, avez-vous déjà contacté des banques ? Lesquelles ? Le prêt bancaire a-t-il été accordé ?
	



Le(s) Créateur(s)
Veuillez remplir les informations ci-dessous pour chacun des créateurs (pages 8, 9 et 10)

Identité

	Nom, Prénom
	

	Adresse, CP, Ville
	

	Téléphone
	

	Age
	

	Date de naissance
	

	Situation matrimoniale
	

	Nombre d'enfants (dont à charge) / âges
	



Allocation perçue (cochez la case correspondante)

	Allocation chômage
	ASS
	RSA
	Non indemnisé
	Autres (précisez) : ……………

	
	
	
	
	


	
	Date d’entrée au chômage (inscription sur la liste des demandeurs d’emploi) :
	

	Date de fin de versement de l’allocation chômage (ARE, RSA…)
	



Ressources et besoins personnels 

QUEL EST VOTRE MODE DE RÉSIDENCE ? (Cochez la case correspondante)

	Propriétaire
	Locataire
	Autres (précisez) :
……………

	
	
	



QUELS SONT LES BESOINS ET LES RESSOURCES DE VOTRE FOYER ?

	Besoins mensuels du foyer
	Ressources mensuelles du foyer

	Loyer
	
	Allocation chômage / ASS / RMI
	

	Remboursement emprunt immobilier
	
	Revenu du conjoint
	

	Remboursement crédit à la consommation
	
	Allocation familiale
	

	Autres (précisez : …...)
	
	Allocation logement
	

	
	
	Autres (précisez : …...)
	

	TOTAL
	
	TOTAL
	






Si vous bénéficiez d’un crédit personnel, veuillez préciser les informations suivantes :
Type de crédit : ………………………
Montant restant dû : ………………….
Echéance du prêt : …………………..
Montant mensuel : ………..………….	

Expériences professionnelles 
Les études que vous avez suivies sont-elles en rapport avec le projet ?
Avez-vous une expérience professionnelle en rapport avec le projet ? (Joindre votre CV)

	





Vos motivations

Pourquoi avez-vous fait le choix de la création d’entreprise ? Pourquoi cette activité ? Quelles sont vos compétences, vos qualités pour réussir ? Votre parcours ?

	








L’entreprise 


Identité

	Nom
	

	Nom commercial / Sigle
	

	Adresse
	

	CP, Ville
	


Situation juridique 

Votre entreprise est-elle déjà immatriculée ?   		  OUI		NON
Si oui : date d’immatriculation : 
Si non : date prévue pour l’immatriculation : 


Forme juridique de l’entreprise créée : 

Montant du capital : 

Répartition des parts sociales :

	
	Nom
	Parts dans le capital (en %)
	Rôle dans l’entreprise

Définissez précisément les tâches effectuées par chacun des associés

	Associé 1
	
	
	

	Associé 2
	
	
	

	Associé 3
	
	
	

	Associé 4
	
	
	



Répartition des apports en compte courant :

	
	Nom
	Montant des apports en compte courant

	Associé 1
	
	

	Associé 2
	
	

	Associé 3
	
	

	Associé 4
	
	








Produits ou services
(Caractéristiques, utilité, performance, prix…)


Produit ou service 1  



Produit ou service 2 


Produit ou service 3 



Produit ou service 4 




Le marché

L’environnement / le secteur d’activité

 Évolutions et tendances



 Environnement économique et légal



 Réglementation et usages de la profession



 La zone géographique ciblée



Les clients

Clientèle ciblée et caractéristiques de consommation



 Répartition par type de clientèle



 Saisonnalité de consommation


 Conditions de vente



Les concurrents

 Concurrents et caractéristiques (concurrence directe et indirecte)



 Spécificités, prix et parts de marché des concurrents



 Concurrent principal (caractéristiques)



 Forces et faiblesses par rapport aux concurrents



Stratégie commerciale


 Circuit de distribution



 Moyens de prospection



 Si force de vente, son nombre, sa structure, son type de rémunération…



 Actions promotionnelles ou publicitaires prévues



 Description des supports commerciaux (plaquette, dépliants ...)



 Partenaires commerciaux

Politique d’achat et de fabrication

 Fournisseurs 



 Approvisionnement 



 Fabrication en interne ou sous-traitance









Moyens de production

 Moyens humains

 Le dirigeant (ou équipe dirigeante) :

 Le personnel

	Poste
	Date
	Rémunération

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	




 Moyens immobiliers

 Localisation et environnement



 Description (type, surface, agencement…)



 Conditions d'acquisition ou de location (Loyer, charges, dépôt de garantie…)



 Travaux d’aménagement


 Moyens mobiliers
 Investissements matériels


2

image3.png
Région T Entrepreneur .

¥* BANQUE des

- fledeFrance giaiiagne: — #|EADER r\) TERRITOIRES bP!ffa nce
Cofinancépor P

I'Union européenne Fratruité

PARIS OUEST

hauts-de-seine S
LA DEFENSE

LE DEPARTEMENT amattih.

SENE SANTIENS @ Hhame G 10—
Grand Paris \i commun

A VALdz ‘Grand e Raris
Wit g, @Sidest TL

Grand Pars





image1.png
FRANCEACTIVE

Les entrepreneurs engagés

METROPOLE




image2.png
NOS SITES
——
HAUTS-DE-SEINE

123 rue Salvador Allende
92000 Nanterre
014967 00 49

SEINE-SAINT-DENIS

191 av. Paul Vaillant Couturier

93000 Bobigny
0148961313

VAL-DE-MARNE

85-87 av. du Général de
Gaulle 944017 Crétell
01439113 33

CONTACTEZ NOUS : accueil@franceactive-metropole.org




